
Приложение 1
ЗАЯВКА
участника открытого конкурса 
студенческих  стартап-проектов «ИнноСтарт»


Фамилия имя отчество автора (ов)____________________________________
__________________________________________________________________
Факультет (колледж), курс___________________________________________
Название проекта___________________________________________________
Контактный телефон________________________________________________
Адрес электронной почты ___________________________________________
Ссылки для скачивания файлов ______________________________________


_____ _____________20__ г. 					______________	
(ФИО участника конкурса)


Приложение 2

Рекомендации к содержаниюпрезентации

Титульный слайд
Напишите название проекта, укажите имена всех участников проекта и опишите роль каждого участника напроекте

Цель и задачи проекта
Какую проблему решает проект? Проблема не должна быть надуманной.
Объяснение должно быть понятным без специальных знаний.
В чем идея? Создаете ли вы что-тоуникальное?

Продукт
Как продукт/услуга решает проблему.
Указание на альтернативные способы решения проблемы.
Ценность для пользователя (кто пользователь?)
Специфика самого бизнеса.
Характеристика рынка

Бизнес-модель (например, на основе «LeanCanvas»)
Кому осуществляется продажа продукта/услуги.
Способ донесения ценности продукта до покупателя .
Расходы на продвижение, обслуживание.
Что будем продавать?
Основные каналы продаж.
В какой форме?

Конкуренты
Кто ваши прямыеконкуренты?
Кто ваши косвенныеконкуренты?
Какие у вас отличия? Что упустиликонкуренты?
В чем уникальность вашего проекта? В чем вылучше?

Барьеры входа
Сложно ли повторить вашпроект/технологию?
Имеются ли у васпатенты?
Выиспользуетеуникальныетехнологии?Еслида,тообязательновыделитеэтотпункт иобоснуйте
Вам нужны уникальные специалисты? Если да, то обязательно выделите этот пункт и обоснуйте



Потребность в финансировании

	Статья расходов
	Сумма

	
	

	
	

	
	

	              ИТОГО:
	



На какие цели вам нужны средства?
Условиясделки

Риски
Типичные риски инновационных компаний
недостаточно большой рынок
неверно выбранный объем финансирования
слабая команда
Необходимо кратко обозначить основные пути снижения рисков

Команда
Окоманде
Зоныответственности
Менторы/советники
Предыдущие достижения вашей команды. Выделите только то, что может быть полезным. 


Контакты
Ваши контактныеданные
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image1.jpeg
BUSINESS CANVAS

BbinonHeHo onA:

3anonHun:

Data:

Bepcus:

8. KntoueBble napTHepbl

KTo Hawwm knio4esble napTHepbl?

KT0 Hawwm Knio4eBble NoCTaBLnKN?
Kakve pecypcbl Mbl OT HUX nony4aem?
Kakue MeponpuaTva oHu AnA Hac
aenaiot?

7. KnioueBblie gencTeuA
Kakue knioyesble AENCTBUA HaM
Heobxoanmbl AnA paboTbi?

[nA kaHanos c6biTa?

[nA BLICTPaMBAHNA OTHOLIEHWI C
KnmeHTammn?

Mony4eHuna 1 y4eTa NoToka A0X0mA0B8?

6. KnroueBble pecypcbl
Kakue Knio4eBble pecypebl Ham HYXXHbl
ANA CO3AAHNA KIIIO4EBbIX LEHHOCTen?
KaHanbl pacnpoctpaseHna?
OTHOWEHNA C KnneHTamm?

MoTokwn poxonos.

2. KntoueBble LEHHOCTHU

Kakue npo6nembl KnimeHTa Mbl pelaem?
YT0 LEHHOrO B HalWeM NpeanoXeHn?
Kakwe ycnyru Mbl MOXXEM NpeanoxuTs
KaX[0My U3 CerMeHToB notpebutenein?

4. B3auMOOTHOLLEHMA C
K/IMeHTamu

Kakue y Hac 0THOWEHWA ¢ KaXxabIM 13
CermeHToB?

Kak oHW uHTerpnpoBabl?

Hackonbko poporu ana Hac?

3. Kanansl
Yepes Kakue KaHasbl Hallu KIMEHTbI
XOTAT NONy4aTh UEHHOCTN?
qepes Kakue KaHanbl OHM ux nony4aioT
ceitqac?
Kakwne Hanbonee athchekTnsHbIE?

1. CermeHTbI
notpe6urtenen

[inA Koro mbl paGoTaem?
KT0 cambiii BaKHbIA KNMEHT AnA Hac?

9. CTpyKTypa pacxoaos

Kakue Hanbonee BaxkHble 3aTpaTbl, CBA3aHHbIE C BU3HEC - MOAENbIO?
Kakve pecypcbl aBnaloTcA Haubonee aoporummn?
Kakve ocHOBHble AeiicTenA ABNAIOTCA Hanbonee AoporuMn?

5. MoTtoku goxonoB

3a 4TO KIMeHTbI Gy ayT roToBbl NNATUTHL?
3a 4T0 U KaK OHM NNaTAT ceityac?
Kakan nona kaxpaoro 13 kaHanos B 06Lei CTPyKType A0X0A0B?

BUSINESSANALYTICS.PRO





